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Liften Sie die Geheimnisse der
Verhandlungskunst



Kursinfos Jetzt online buchen!

Seminar-ID: 10489

Veranstaltungsformat: Seminar

Das nehmen Sie mit

Nutzen Sie dieses Training, um mit Hilfe von Methoden der Uberzeugungspsychologie lhre
Argumentationstechniken zu verbessern. Sie lernen psychologische Tricks kennen, die lhre eigene
Uberzeugungskraft starkt. Tauchen Sie ein in die Geheimnisse der Verhandlungskunst - von aktiv lenkendem

Zuhoren zu bestechenender Argumentation mit Worten, Stimme und Kérpersprache.

Im Seminar simulieren Sie Verhandlungssituationen und wenden ein Portfolio von Verhandlungstechniken an -
angepasst an Situation und Persoénlichkeit. Checklisten und Toolboxes werden Ihnen hilfreich sein, um lhren
Praxis-Werkzeugkasten zu flllen. Umfangreiche Unterlagen finden Sie nach dem Seminar in einem

passwortgeschiitzten Download-Bereich.

Ihr Programm im Uberblick

¢ Den jeweiligen Verhandlungstyp erkennen

¢ Positionen und Motive wahrnehmen und nutzen

¢ Mit System Uberzeugen und argumentieren

¢ Rhetorik-Tipps fir anspruchsvolle Gesprachsphasen
¢ Umgang mit "mixed emotions" und Widerstand

¢ Einwéande und Konflikte behandeln

¢ Den Verhandlungsspielraum realistisch einschatzen
¢ Tragfahige Lésungen flr beide Seiten erarbeiten

¢ Die letzten Verhandlungsminuten als entscheidende Phase

Zeiteinteilung:
¢ Erster Tag: 09:30-17:30 Uhr
e Zweiter Tag: 09:00-16:30 Uhr

Interessant fir

¢ Personen aus Vertrieb, Recht und Einkauf sowie Projektmanagement
e Fihrungskrafte

e Unternehmer

Alle, die Verhandlungen fiihren und darin noch erfolgreicher werden wollen

Referent*in

9 Univ.-Lekt. Mag. Dr. Josef Sawetz
M Kommunikations- und Marketingpsychologe an der Universitat Wien
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https://ars.at/seminar/10489/

Termine & Optionen

DATUM

06.06.2024-07.06.2024
06.06.2024-07.06.2024
07.10.2024-08.10.2024

07.10.2024-08.10.2024

Beratung & Buchung

ARS Bildungsberatung

DAUER

2 Tage

2 Tage

2 Tage

2 Tage

ORT

Virtual Classroom

Wien

Virtual Classroom

Wien

Qe +43 1713 80 24-71 [ bildungsmanagement@ars.at

Psychologische Verhandlungstechniken

FORMAT

Online

Prasenz

Online

Prasenz

PREIS

€ 1.200,-

€ 1.200,-

€ 1.200,-

€ 1.200,-
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